
销售支持使用销售行事历

如何使用销售行事历，预约会谈
观看每一个步骤，在销售行事历上，成功的约定会谈

• 点选”网络中心”，点选”销售行事历”

• 点选你想要的日期

• 在想选择的时间表上点击「安排销售会谈」
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• 填妥你的网站潜在客户联络资料

• 选择「原有联络人」或是「建立新联络人」
• 我们在此示范「建立新联络人」
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• 请记得填写，你如何得知这个客户

• 填妥所有与会人士的姓名、职称及电话号码
• 建议所有的决策者都出席该次会谈
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• 为潜在顾客建立一个网站
• 记录下潜在顾客的帐户:用户名称、密码以及网站网址

• 设定网站价格和分期付款选项
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• 设定点数放置位置

• 点选会谈的日期和时间
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• 确认连络与预约的信息正确

• 为本次的销售会谈，输入相关数据。极力建议你可以尽可能
告知越多相关讯息越好。举例有用信息为:现有网站、竞争业
者网站、你客户想要知道的重要事项、”重点“等等。
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• 阅读并同意会谈事项

• 点选会谈，即可查看会谈的详细信息


